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Training

0 Markt erprobte Firmenlehrgange for die Praxis

Kurs 3: 1 Lektion a 3 Std. zu Fr. 990.--

Messeauftritt, Promotion:

Zielgruppe: 5 bis max. 12 Personen

Messeverantwortliche und Mitarbeiter/Promoter, die einen erfolgreichen Messeauftritt ihres
Unternehmens als Vertriebschance nutzen mdchten.

Begriissung, Vorstellrunde

Messe Vorbereitungsarbeiten (to do Liste); Regeln Veranstalter/Messehalle
Messe Stand, «Gesprachszone», Messeziele, Marke, Info-Material, Muster etc.
Messepersonal als «Visitenkarte» der Firma, die richtige Motivation und Einstellung
Die richtige Ansprache der Messebesucher — wirksam Interessenten «anlocken»
Die richtige Einschatzung eines potentiellen Kunden (Kérpersprache)

Der zielgerichtete Gesprachsleitfaden, die fachkundige Beratung
Messepsychologie, Zusatzverkaufe, Bedurfnisse wecken

Der richtige Einsatz von Messebroschiren, Infomaterial, Musterabgabe
Abschlusstechniken und Verabschiedung

Die Messe Nachbereitung — Nachfassen bei Interessenten etc.
Gruppentbungen, Rollenspiele, Erfahrungsaustausch (lhre Beispiele)
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